
(1) Rencontre d’environ 45 minutes pour définir les attentes des clients potentiels.
(2) Récapitulatif de notre entretien sur la boîte mail des clients dans les  48 heures  avec 

proposition de services adaptés à leur situation.
(3) Petite surprise sélectionnée par Haricot Magique!

(4) Gestion des  demandes, recherches, traitement et communication des résultats,  durant 
la période de l’offre à laquelle les clients ont souscrit.

(5) Rencontres d’environ 45 minutes fixées à la convenance des clients en fonction de 
l’évolution de leurs besoins, durant la période de l’offre à laquelle ils ont souscrit.

(6) Carte de membre de Haricot Magique.


